
DEIN LEAD MAGNET: 
Damit ziehst du neue Kunden

automatisch an.

2. APRIL 2025   •   ALENKA MLADINA   •    INSPIREZZ



AGENDA
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Begrüßung 

Ziel des Workshops

Zahlen, Daten, Fakten

Definition & Beispiele für Lead Magnete

Vorteile, Formate & Kanäle

Gruppenarbeit
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HERZLICH 
WILLKOMMEN

am@inspirezz.de +49 151 629 757 88

Mutter von 2 Kindern, wohnhaft
in Ingolstadt

> 19 Jahre Erfahrung im Marketing 
von Personaldienstleistungen

Speakerin & Gastautorin GVP, OMT, 
div. Podcasts, AFS-Magazin

Gründerin & CEO von Inspirezz



ZAHLEN 
DATEN 
FAKTEN



GVP Barometer Personalvermittlung 2024
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BULLHORN GRID REPORT 2025
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LÜNENDONK KONJUNKTURINDEX ZEITARBEIT
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WIE REAGIERT IHR
AUF DIE SCHWIERIGE 
MARKTSITUATION? 

BRAINSTORMING



STRATEGIEN ZUR UMSATZSTEIGERUNG

9



WELCHE 
HERAUSFORDERUNGEN 
BRINGT DAS MIT SICH?

BRAINSTORMING



HERAUSFORDERUNGEN
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Mehr Konkurrenz

Mehr Druck auf Personalberatende

Fehlende Erfahrung bei Kundenakquise

Lange Einstellungsprozesse, geringerer Einstellungsbedarf 

Weniger Marketingbudget



WIE KANN MAN DIESEN 
HERAUSFORDERUNGEN 

BEGEGNEN? 

BRAINSTORMING



LÖSUNG
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Mehrwert bieten

Sich von der Konkurrenz abheben

Expertise zeigen

Vertrauen aufbauen

Marke stärken



WAS SIND
LEAD MAGNETE? 



WAS ERLEBEN WIR HIER?
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DEFINITON LEAD MAGNET
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Ein Lead Magnet ist ein

Angebot oder Service, das einen 

Mehrwert bietet – und dem Ziel, 

Neukunden zu gewinnen. 



WARUM LEAD MAGNETE?
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BEISPIEL GVP
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BEISPIEL INDEX
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BEISPIEL BULLHORN
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BEISPIEL INSPIREZZ
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BEISPIEL PERSONIO
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BEISPIEL RANDSTAD-IFO



WARUM 
GERADE

LEAD MAGNETE? 



DIE CUSTOMER JOURNEY

25



VORTEILE LEAD MAGNET
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Kundenakquise und Kundenbindung kombinieren

Über mehrere Kanäle einsetzbar

Messbarer ROI durch klare Kennzahlen

Skalierbarer Prozess

Wiederverwendbar & automatisierbar



FORMATE FÜR LEAD MAGNETE
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Markt- oder Gehaltsberichte

Webinar

Checkliste

Vorlagen

Podcast

Erfahrungsberichte



KANÄLE FÜR LEAD MAGNETE
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Website, Landing Page oder Blog

YouTube, Zoom, Vimeo etc.

Social Media

E-Mail-Marketing, Newsletter

Kundentermine



GRUPPEN
ARBEIT 

BRAINSTORMING
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FEEDBACK
RUNDE



WRAP-UP



32

1. QR-Code scannen
2. Vernetzen
3. Code „GVP2025“ via 

Direktnachricht senden
4. Termin vereinbaren

BONUS

60 Min. 
Strategieberatung

im Wert von 
250 € 



HERZLICHES
DANKESCHÖN

am@inspirezz.de +49 151 629 757 88
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